Wir schaffen Zukunft fir Unternehmen und Menschen.

O ——
Mit Sicherheit mehr 2 Tage Sie erlernen die Erfolgsprinzipien = Verkaufsmythen und Verkaufswahn
verkaufen des aktiven Verkaufens und dben = Entscharfen der eigenen mentalen
die Verhaltensweisen, die Sie in der Blockaden zum aktiven Verkaufen

Praxis erfolgreich machen. _ :
=  Systematisches Analysieren der

Kundenbediirfnisse
= Konsequente Nutzenargumentation

= Umgang mit Einwéanden und Preis-
argumentation

= Kaufsignale erkennen

Zielgruppen = \Wie Sie den Kaufabschluss sicher-
stellen

Personen, die ihre Verkaufsziele
(leichter) erreichen mdchten.

Kommentare
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